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DIRIJIDO A:

TODOS LOS INVOLUCRADOS EN EL 
PROCESO DE LA VENTA, para 
capacitar a sus vendedores y que 
tengan mas herramientas de ventas 
y así logren llegar a sus objetivos.

CONTENIDO: 

6 DVD 
8 CD AUDIO

1 CD ROM EL EVALUADOR
1 CD ROM SUPERAXION



TEMAS:

1. LA FORMULA DEL ÉXITO EN LAS 
VENTAS.

2. EL CUADRANTE 5-95

3. EL EQUILIBRIO DEL VENDEDOR SIN 
LIMITES

4. EL PODER MENTAL EN LAS VENTAS

5. EL PROCESO DE VENTAS: PARACAIDAS

6. CONVIRTIENDOSE EN EL VENDEDOR 
SIN LIMITES

6  DVD



8  CD ROM   AUDIOS

TEMAS:

1. EL PERFIL DEL VENDEDOR
2. ESTRATEGIAS PARA GANAR
3. PROSPECCION
4. PRESENTACION DEL PRODUCTO
5. EL CIERRE
6. VENTAS A GRUPOS
7. VENTA DE INTANGIBLES Y 

SERVICIOS
8. EL CLIENTE

5

https://support.office.com/es-ES/article/edit-a-presentation-ff353d37-742a-4aa8-8bdd-6b1f488127a2?ui=es-ES&rs=es-ES&ad=ES

