onsultoria en Capacitacion

MARKETING para SEGURQOS DE VIDA
e-mail; marketing_en_seguros@yahoo.com.mx
Tels. 01222-6151708. id Nx. 72*739599*2, Puebla, Mexico.

Expecialistas en Capacitar a Fuerza de Ventas Aseguradoras.
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Los seminarios que mas nos solicitan
las Aseguradoras.

cion | ‘este nuevo siglo.

eras Efec Eivas*de’como rebatir objeciones

It fA tiva para Contacto telefdonico.
\Vadores de S,omprafglseguros de vida.

FAfractivo en Méxi€e para seguros de vida.
zar al prospecto para ayudarlo a comprar seguro de
y

obadas pard la venta.de seguros:-Détales, Seguros

cacion, Ahorro y_ Proteccion, Seguros Temporal.
1g en la VIM;QWOS de vida.

[as para una Excelente Presentacion de Ventas.

e venta de sequros de vida -
e” y los “para que”; en la venta de seguros

‘rimoni [as en seguros




Nuestra experiencia, en el campo de las
ventas en seguros de vida, hace la diferencia

i

. ol Objetivo:
estra consultoria
)n reconocidos

> facilitadores de 'E.r' Consultoria Santiuste SC, es

- , una compaiia de extensa
pe Queel agente Incorpore trayectoria en el mercado de

u traye: / técnicas de aplicacion
sional en Iz

las ventas de seguros de vida
_inmediata orientadas a en México, expandiéndose en
antes empre »“fortalecelfysu Sistema de

el mercado Nacional y pronto
adoras del ventas'propio. en Latinoamérica.
”

andizaje de la La importanc:}e ampliar

Especializados en.
. suvisionenla management, marketingy
Jores practicas comércializacion de ventas; cuya mision es el
les de venta de seguros de vida, hace -. ~ desarrollodelas
)s de vida en agente ser mas efecti ~organizaciones y las personaé‘%%‘i'
58 léxico, nos hace el campo de jo. 2 en ellas trabajan, con el fin
- erentes; en la ' _ . G a\_(uc!arles ] aIcapzar sus
.: .-"/ metodologia de — — "~ objetivos comerciales y
~ aprendizaje. ~ personales.




Ayudando a otros en su Exito

y N
| Seguros

Monterrey
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